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Lo que no podés dejar de saber

PRODUCCION LOCAL
Con cierto atraso por las condiciones climáticas, se viene una cosecha gruesa inédita, un
récord absoluto que permite inferir un total para el ciclo 2026/27 por encima de los 160
millones de toneladas.

PRECIOS
Semejante volumen, sumado a un mundo con alta volatilidad e incertidumbre en medio de
tantas guerras y conflictos comerciales, tiene como correlato precios a la baja en casi todos
los granos. ¡Ojo! esperar hasta que aclare.

MOVILIZACION Y LOGISTICA
Al mucho trigo que resta aún para embarcar se suma un volumen de maíz (60/65 millones de
toneladas) y soja para las industrias y exportación (48/50 millones de toneladas) muy
importante, lo cual puede hacer crujir el esquema de transporte, almacenaje y embarques.



Área sembrada de Granos 2025/26

Fuente: Sagyp/Agritrend SA

 CEREALES

 - TRIGO 6,000 6,400 7,100 11%

 - MAÍZ 7,100 6,500 7,500 15%

 - OTROS 4,600 5,050 4,950 -2%

17,700 17,950 19,550 9%

 OLEAGINOSOS

 - SOJA 17,300 18,700 17,900 -4%

 - GIRASOL 1,850 2,100 2,500 19%

 - OTROS 1,350 1,300 1,300 0%

20,500 22,100 21,700 -2%

 - % OLEAGINOSOS 54% 55% 53%

 TOTAL GENERAL 38,200 40,050 41,250 3%

% 25/26 

vs. 24/25
2023/24 2024/25 2025/26000 de ha.



Producción de Granos 2025/26

Fuente: Sagyp/Agritrend SA

 CEREALES

 - TRIGO 15,100 18,500 28,000 51%

 - MAÍZ 51,000 50,000 62,000 24%

 - OTROS 10,400 10,900 11,000 1%

76,500 79,400 101,000 27%

 OLEAGINOSOS

 - SOJA 50,000 49,500 50,000 1%

 - GIRASOL 3,800 5,100 6,300 24%

 - OTROS 2,400 2,450 2,700 10%

56,200 57,050 59,000 3%

 TOTAL GENERAL 132,700 136,450 160,000 17%

% 25/26 

vs. 24/25
2023/24 2024/25 2025/26000 de tn



Evolución de los precios FOB (de exportación)

Fuente: Sagyp/ Agritrend SA
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En ese marco, ¿Qué hacemos?

✓No desesperar, finalmente los mercados terminan rebotando.

✓Seguir muy de cerca las cotizaciones externas e internas.

✓Revisar las relaciones de canje de insumos / producto.

✓Definir ventas cuando la ecuación sea rentable, no esperar milagros.

✓No perder oportunidades.

✓Cubrir riesgos con herramientas sencillas (forward/opciones etc.)

✓¡Ojo! lo peor es no hacer nada



¡Gracias por tu atención!


